
Einen Preis verhandeln

Was ist mir wichtig?

 

Wonderful advice. Thank you! 

pre writing essay examples <a href=\"https://dissertationwritingtops.com/\">help writing a dissertation</a>

dissertation schreiben <a href=\"https://helpwritingdissertation.com/\">english dissertation help</a> phd

proposal  assignment writing service in london <a href=\"https://homeworkcourseworkhelps.com/\">can

you do my homework</a> why i didn t do my homework <a

href=\"https://helpmedomyxyzhomework.com/\">i keep forgetting to do my homework</a> pay to do my

homework

Was ist für mein Gegenüber wichtig?

Was ist für uns beide wichtig?
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Einen Preis verhandeln

Womit schaffe ich ein gutes Gesprächsklima?

Welche gemeinsamen Arbeitsziele sollte ich
vorschlagen?
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Einen Preis verhandeln

Spickzettel

Gesprächsdauer in Minuten: 60

Intro 10 Minuten

 
Welche gemeinsamen Arbeitsziele sollte ich vorschlagen?

 
Was ist für uns beide wichtig?

 

 
Themenliste

 
 
Bitte am Anfang des Gesprächs gemeinsam ausfüllen.
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Einen Preis verhandeln

Diskussion 40 Minuten

 

 
Mögliche Diskussionsstruktur

 

 

 
Austausch der jeweiligen Sichtweisen und Analysen der zu lösenden Fragen

 

 

 
Austausch der jeweiligen Anliegen und Interessen

 
Was ist für mein Gegenüber wichtig?

Was ist mir wichtig?
 
Wonderful advice. Thank you! 
pre writing essay examples <a href="https://dissertationwritingtops.com/">help writing a dissertation</a>
dissertation schreiben <a href="https://helpwritingdissertation.com/">english dissertation help</a> phd
proposal assignment writing service in london <a href="https://homeworkcourseworkhelps.com/">can you
do my homework</a> why i didn t do my homework <a href="https://helpmedomyxyzhomework.com/">i
keep forgetting to do my homework</a> pay to do my homework

Was ist für uns beide wichtig?

 

 

 
Lösungsansätze

 

 

 

 

© Meeting Kitchen, CH 4106 Therwil, www.meeting-kitchen.com , www.meeting-ahead.com Seite 4 von 6



Einen Preis verhandeln

Nächste Schritte 10 Minuten

 

 
Wer macht was, mit wem, bis wann?

 
 
Bitte hier Ihren Text eingeben.
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Einen Preis verhandeln

Nachbereitung

Damit Sie aus der Erfahrung dieses Gesprächs lernen können stellen Sie sich
rückblickend die folgenden Fragen:

Gesprächsergebnis?

Meine Bewertung

gut schlecht

Meinung meines Gegenübers

gut schlecht

Art und Weise des Gesprächs?

Meine Bewertung

gut schlecht

Meinung meines Gegenübers

gut schlecht

Was habe ich selber getan, was den Gesprächsverlauf und das
Ergebnis positiv beeinflusst hat?

Welche Lehren ziehe ich aus diesem Gespräch? und was möchte ich
demnächst gleich oder anders tun?
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